
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

【STEP1】 現在の査定額を知る。          まずいくらで売れそうかの目安を把握。 

【STEP2】 売り出し時期と条件の打合せ。    ご希望に合わせた販売計画をご提案。 

【STEP3】 写真撮影＆販売準備。          ポータルサイトへの写真掲載は重要ポイント。 
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ご活用下さい！ 

秋・年末の不動産活況期に向けて 

「高値で」「スムーズに」売るなら準備は‘’今‘’がベスト 

『売るのはまだ先だから…』と思っていませんか？ 

実は、売り出し前 「１～２ヶ月間の仕込み
．．．

」 が成否を分けるポイントで

■■■なぜ今から準備が必要なのか？■■■ 

❶ 写真映え・内覧の準備の最適期 

初秋の時期は、お家の片付けや簡易チェックを進めるのにぴったり。 

また明るい季節に撮影した写真はポータルサイトで引き立ちます。 

❷ 買主様の「年内・年度末までの入居希望」に間に合う 

秋以降に探し始める買主様は、年内や新年度までの入居を希望される方が多いです。 

需要が高まった瞬間に物件情報を表に出すことで条件のよい早期売却が狙えます。 

❸ じっくり戦略を建てられる心のゆとり 

直前になって慌てて売り出すと、価格設定や条件交渉で妥協しがちです。 

今から準備すれば相場の調査や条件の整理を余裕をもっておこなえます。 

相談無料 

秘密厳守 

「地域の売買動向」や「探している買主様のニーズ」をリアルタイムで把握 

地元の不動産屋ならではの丁寧なフォローと親身なアドバイスで 

大切なお住いの魅力を最大化します！ 

お気軽にご相談ください。 

今すぐできる「３つのステップ準備」 
 


